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แดชบอร์ดการขาย (Sales Dashboard)  

 

คือ รายงานวิเคราะห์ผลการด าเนินงานด้านการขายทั้งหมดที่เกิดขึ้น ในรูปแบบกราฟต่างๆ 

 

ขั้นตอนการเข้าถึงแดชบอร์ดการขาย (Sales Dashboard)  
  

ผู้ใช้สามารถดูแดชบอร์ดการขายได้ โดยกดเมนู “Dashboard” > “Sales Dashboard” ดังรูป 
 

 
การเข้าถึงแดชบอร์ดการขาย (Sales Dashboard) 

 

จากนั้นระบบจะแสดงหน้าจอแดชบอร์ดการขาย (Sales Dashboard) ทั้งหมดขึ้นมา ดังรูป 
- เปรียบเทียบการปดิโอกาสทางการขาย (Compare Close Won and Close Lost)    
- โอกาสทางการขายตามสถานะโอกาส (Expect Revenue By Opportunity Stage)     
- เปรียบเทียบยอดขายกับเป้าการขาย (Compare Net Sale)      
- ยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย (Top Sales)        
- สินค้าที่มยีอดขายสูงสุด (Top Produts)         
- การขายที่มียอดขายสูงสุด (Top Customer)        
- อัตราการเติบโตของยอดขาย (Sales Growth)        
- เปรียบเทียบระหว่างการขายกับการขายที่ขายได้ (Total Customer and Customer with Invoice Compare) 

 

 
หน้าจอแสดงแดชบอรด์การขายทั้งหมด (Sales Dashboard) 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบการปิดโอกาสทางการขาย (Compare Close Won and Close Lost)
   

รูปแบบรายงาน ประกอบด้วย 2 รูปแบบ ได้แก่ “ตามแหล่งที่มาลูกค้า” และ “ตามผู้รับผิดชอบ” 
วันที่เอกสาร การก าหนดช่วงระยะเวลาของวันที่เอกสารที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบการปิดโอกาส

ทางการขาย ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 8 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” “น้อยกว่า
และเท่ากับ” และ “ตัวเลือกวันที่” 

วันที่ปิดโอกาสการขาย การก าหนดช่วงระยะเวลาของวันที่ปิดโอกาสการขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบการปิด
โอกาสทางการขาย ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 8 รูปแบบ ได้แก่ 
“ค่าระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” “น้อยกว่า
และเท่ากับ” และ “ตัวเลือกวันที่” 

แหล่งที่มาลูกค้า การก าหนดช่วงระยะของแหล่งที่มาลูกค้าที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบการปิดโอกาส
ทางการขาย ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อย
กว่าและเท่ากับ” 

ผู้รับผิดชอบ การก าหนดช่วงระยะของผู้รับผิดชอบที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบการปิดโอกาสทางการ
ขาย ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

แสดงยอดขายสุทธิ การก าหนดให้แสดงยอดขายสุทธิในกราฟแท่ง 
 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทียบการปิดโอกาสทาง
ขาย ดังรูป 

 

 
การดูแดชบอรด์เปรียบเทียบการปดิโอกาสทางการขาย (Compare Close Won and Close Lost)  

 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 

 

 

ติดต่อสอบถามเพ่ิมเติม Tel : 02-402-8068, 081-359-7685 Email : support@crmultra.com Website : www.crmultra.com 

5 

ตัวอย่าง Preview Dashboard Compare Close Won and Close Lost รูปแบบรายงาน “ตามแหล่งที่มาลูกค้า”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  จ านวนเงิน (บาท)  คือจ านวนเงนิรายที่คาดหวังของโอกาสทางการขาย 
 หมายเลข 3  รายการแหล่งที่มา  คือข้อมูลแหล่งที่มาของโอกาสทางการขาย 
 หมายเลข 4  ปิดการขายส าเร็จ  คือโอกาสทางการขายที่มีสถานะ Close Won 
   ปิดการขายไม่ส าเร็จ คือโอกาสทางการขายที่มีสถานะ Close Lost 
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทยีบการปิดโอกาสทางการขาย (Compare Close Won and Close Lost) 

 

 หมายเลข 5   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนรายได้ที่คาดหวังของโอกาสทางการขายของแหล่งที่มานัน้ 
 หมายเลข 6   เมื่อคลิกที่สถานะของโอกาสทางการขาย คือปิดการแสดงผลของสถานะนั้น ในกราฟแท่ง 
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทยีบการปิดโอกาสทางการขาย (Compare Close Won and Close Lost) 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดโอกาสทางการขายตามสถานะโอกาส (Expect Revenue By Opportunity Stage)
   

รูปแบบรายงาน ประกอบด้วย 2 ร ูปแบบ ได้แก่ “กราฟแท่ง” คือการรายงานผลในรูปแบบแท่งส ี ่ เหล ี ่ยม                   
“กราฟวงกลม” คือการรายงานผลในรูปแบบวงกลมโดยการแทนปริมาณข้อมูลทั้งหมดด้วยพื้นที่ใน
วงกลมหนึ่งวง 

วันที่เอกสาร การก าหนดช่วงระยะเวลาของวันที่เอกสารที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดโอกาสทางการขายตามสถานะ
โอกาส ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 8 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” “น้อยกว่า
และเท่ากับ” และ “ตัวเลือกวันที่” 

วันที่คาดว่าจะปิด การก าหนดช่วงระยะเวลาของวันที่คาดว่าจะปิดที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดโอกาสทางการขายตาม
สถานะโอกาส ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 8 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” “น้อยกว่า
และเท่ากับ” และ “ตัวเลือกวันที่” 

ผู้รับผิดชอบ การก าหนดช่วงระยะของผู้รับผิดชอบที่ผู ้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดโอกาสทางการขายตามสถานะ
โอกาส ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อย
กว่าและเท่ากับ”   

แสดงยอดขายสุทธิ การก าหนดให้แสดงยอดขายสุทธิในกราฟแท่งหรือกราฟวงกลม 
 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดโอกาสทางการขายตามสถานะ 
โอกาส ดังรูป 
 

 
การดูแดชบอรด์โอกาสทางการขายตามสถานะโอกาส (Expect Revenue By Opportunity Stage) 
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ตัวอย่าง Preview Dashboard Expect Revenue By Opportunity Stage รูปแบบรายงาน “กราฟแท่ง”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  จ านวนเงิน (บาท)  คือจ านวนรายได้ที่คาดวา่จะได ้
 หมายเลข 3  สถานะโอกาส   คือข้อมูลสถานะโอกาสทางการขาย 
 หมายเลข 4     คือข้อมูลสถานะโอกาสทางการขายแบ่งกราฟสตี่างๆ 
   ปิดการขายไม่ส าเร็จ  คือสถานะปดิการขายไมส่ าเร็จของโอกาสทางการขาย 
   ติดต่อ และน าเสนอ คือสถานะติดต่อ และน าเสนอของโอกาสทางการขาย 
   ก าลังพิจารณา   คือสถานะก าลังพิจารณาของโอกาสทางการขาย 
   เสนอราคา  คือสถานะเสนอราคาของโอกาสทางการขาย 
   เจรจาต่อรอง  คือสถานะเจรจาต่อรองของโอกาสทางการขาย 
   อนุมัติซื้อ  คือสถานะอนุมัติซื้อของโอกาสทางการขาย 
   ปิดการขายส าเร็จ  คือสถานะปดิการขายส าเร็จของโอกาสทางการขาย 
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟแท่งโอกาสทางการขายตามสถานะโอกาส (Expect Revenue By Opportunity Stage) 
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 หมายเลข 5   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนรายได้ที่คาดว่าจะได้ตามสถานะโอกาสทางการขาย  
 หมายเลข 6   เมื่อคลิกที่สถานะโอกาสทางการขาย คือปิดการแสดงผลของสถานะนั้น ในกราฟแท่ง  
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟแท่งโอกาสทางการขายตามสถานะโอกาส (Expect Revenue By Opportunity Stage) 

 

ตัวอย่าง Preview Dashboard Expect Revenue By Opportunity Stage รูปแบบรายงาน “กราฟวงกลม”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2      คือจ านวนเปอร์เซ็นต์ของรายไดท้ี่คาดว่าจะไดต้ามสถานะโอกาสทางการขาย 
 หมายเลข 3      คือข้อมูลสถานะโอกาสทางการขายแบ่งกราฟสตี่างๆ 
   ปิดการขายไม่ส าเร็จ  คือสถานะปดิการขายไมส่ าเร็จของโอกาสทางการขาย 
   ติดต่อ และน าเสนอ คือสถานะติดต่อ และน าเสนอของโอกาสทางการขาย 
   ก าลังพิจารณา   คือสถานะก าลังพิจารณาของโอกาสทางการขาย 
   เสนอราคา  คือสถานะเสนอราคาของโอกาสทางการขาย 
   เจรจาต่อรอง  คือสถานะเจรจาต่อรองของโอกาสทางการขาย 
   อนุมัติซื้อ  คือสถานะอนุมัติซื้อของโอกาสทางการขาย 
   ปิดการขายส าเร็จ  คือสถานะปดิการขายส าเร็จของโอกาสทางการขาย 
 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟวงกลมโอกาสทางการขายตามสถานะโอกาส (Expect Revenue By Opportunity Stage) 

 

 หมายเลข 4  เมื่อน าเมาส์ไปชีท้ีก่ราฟวงกลม ระบบจะแสดงจ านวนรายได้ที่คาดว่าจะได้ของผู้สนใจตามแหล่งที่มานัน้ 
 หมายเลข 5  เมื่อคลิกที่สถานะโอกาสทางการขาย คือปิดการแสดงผลของสถานะโอกาสนั้น ในกราฟวงกลม 
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟวงกลมโอกาสทางการขายตามสถานะโอกาส (Expect Revenue By Opportunity Stage) 

 
 
 
 
 
 
 
 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายกับเป้าการขาย (Compare Net Sale)   
 

แสดงรายงาน ประกอบด้วย 2 รูปแบบ ได้แก่ “ตามพนักงาน” “ตามทีมขาย” และ “ตามเขตการขาย” 
เป้าการขาย การก าหนดเป้าการขาย 
งวด การก าหนดงวดของเป้าการขาย (ระบบจะดึงข้อมูลอัตโนมัติจากการเลือกเป้าการขาย) 
ปี การก าหนดปีของเป้าการขาย (ระบบจะดึงข้อมูลอัตโนมัติจากการเลือกเป้าการขาย) 
ผู้รับผิดชอบ การก าหนดช่วงระยะของผู้รับผิดชอบที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายกับเป้าการ

ขาย ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

ทีมขาย การก าหนดช่วงระยะของทีมขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายกับเป้าการขาย ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ” 

เขตการขาย การก าหนดช่วงระยะของเขตการขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายกับเป้าการ
ขาย ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

แสดงยอดขายสุทธิ การก าหนดให้แสดงยอดขายสุทธิในกราฟแท่ง 
 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายกับเป้าการ
ขาย ดังรูป 

 

 
การดูแดชบอรด์เปรียบเทียบยอดขายกับเป้าการขาย (Compare Net Sale) 

 

 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ตัวอย่าง Preview Dashboard Compare Net Sale แสดงรายงาน “ตามพนักงาน”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  ยอดขายสุทธิ (บาท)  คือจ านวนเงนิยอดขายสุทธิของพนักงานเปรียบเทียบกับเป้าการขาย 
 หมายเลข 3  งวด   คืองวดของเป้าการขาย 
 หมายเลข 4  เป้าการขาย  คือข้อมูลเป้าการขาย 
   พนักงาน   คือข้อมูลพนักงาน (ขึ้นอยู่กับการเลือกแสดงรายงานตามพนักงาน, ตามทีมขาย 
      หรือตามเขตการขาย)   

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทยีบยอดขายกับเป้าการขาย (Compare Net Sale) 

 

 หมายเลข 5   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนเงินยอดขายสุทธิของผู้รับชอบหรือเป้าการขาย 
 หมายเลข 6   เมื่อคลิกที่เป้าการขายหรือผู้รับผิดชอบ คือปิดการแสดงผลของเป้าการขายหรือผู้รับผิดชอบ ในกราฟแท่ง  
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดผู้สนใจที่มียอดขายสูงสุดตามแหล่งที่มา (Top Sale By Lead Source) 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายตามรายการสินค้า (Compare Net Sales By Product)  
 

เป้าการขาย การก าหนดเป้าการขาย 
งวด การก าหนดงวดของเป้าการขาย (ระบบจะดึงข้อมูลอัตโนมัติจากการเลือกเป้าการขาย) 
ปี การก าหนดปีของเป้าการขาย (ระบบจะดึงข้อมูลอัตโนมัติจากการเลือกเป้าการขาย) 
สินค้า การก าหนดช่วงระยะของสินค้าที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายตามรายการสินค้า 

ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

ผู้รับผิดชอบ การก าหนดช่วงระยะของผู้รับผิดชอบที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายตามรายการ
สินค้า ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

ทีมขาย การก าหนดช่วงระยะของทีมขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายตามรายการสินค้า 
ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ” 

เขตการขาย การก าหนดช่วงระยะของเขตการขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายตามรายการ
สินค้า ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

แสดงยอดขายสุทธิ การก าหนดให้แสดงยอดขายสุทธิในกราฟแท่ง 
 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทียบยอดขายตามรายการ
สินค้า ดงัรูป 

 

 
การดูแดชบอรด์เปรียบเทียบยอดขายตามรายการสินค้า (Compare Net Sales By Product) 

mailto:support@crmultra.com
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โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ตัวอย่าง Preview Compare Net Sales By Product 
  

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  ยอดขายสุทธิ (บาท)  คือจ านวนเงนิยอดขายสนิค้าเปรียบเทียบกับเปา้การขาย 
 หมายเลข 3  งวด   คืองวดของเป้าการขาย 
 หมายเลข 4  เป้าการขาย  คือข้อมูลเป้าการขาย 
   สีอื่นๆ   คือข้อมูลสินค้าแบ่งกราฟสีต่างๆ  
   

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทยีบยอดขายตามรายการสินค้า (Compare Net Sales By Product)  

 

 หมายเลข 5   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนเงินยอดขายของสินค้าหรือเป้าการขาย 
 หมายเลข 6   เมื่อคลิกที่เป้าการขายหรือสินค้า คือปิดการแสดงผลของเป้าการขายหรือสินค้า ในกราฟแท่ง  

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทยีบยอดขายตามรายการสินค้า (Compare Net Sales By Product)  

 

mailto:support@crmultra.com
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โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย (Top Sales)    
 

ประเภทรายงาน ประกอบด้วย 2 รูปแบบ ได้แก่ “ตามผู้รับผิดชอบ” และ “ตามทีมขาย” 
รูปแบบรายงาน ประกอบด้วย 2 ร ูปแบบ ได้แก่ “กราฟแท่ง” คือการรายงานผลในรูปแบบแท่งส ี ่เหล ี ่ยม                   

“กราฟวงกลม” คือการรายงานผลในรูปแบบวงกลมโดยการแทนปริมาณข้อมูลทั้งหมดด้วยพื้นที่ใน
วงกลมหนึ่งวง 

วันที่เอกสาร การก าหนดช่วงระยะเวลาของวันที่เอกสารที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดยอดขายของพนักงานหรือทีม
ขาย ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 8 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” “น้อยกว่าและเท่ากับ” 
และ “ตัวเลือกวันที่” 

ผู้รับผิดชอบ การก าหนดช่วงระยะของผู้รับผิดชอบที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย  
ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

ทีมขาย การก าหนดช่วงระยะของทีมขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ” 

แสดงจ านวน การก าหนดจ านวนล าดับของยอดขาย 
สูงสุด คือการแสดงล าดับยอดขายเรียงจากสูงสุดไปต ่าสุด 
ต ่าสุด คือการแสดงล าดับยอดขายเรียงจากต ่าสุดไปสูงสุด  
แสดงยอดขายสุทธิ การก าหนดให้แสดงยอดขายสุทธิในกราฟแท่งหรือกราฟวงกลม 
 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย 
ดังรูป 

 

 
การดูแดชบอรด์ยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย (Top Sales) 

mailto:support@crmultra.com
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ตัวอย่าง Preview Dashboard Top Sales รูปแบบรายงาน “กราฟแท่ง”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  ยอดขายสุทธิ (บาท)  คือจ านวนเงนิยอดขายสนิค้า 
 หมายเลข 3  ทีมขาย   คือรายชื่อทีมขาย 
 หมายเลข 4     คือรายชื่อทีมขายแบ่งกราฟสีต่างๆ    

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟแท่งยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย (Top Sales) 

 

 หมายเลข 5   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนเงินยอดขายของสินค้านัน้ 
 หมายเลข 6   เมื่อคลิกที่ชื่อทีมขาย คือปิดการแสดงผลของทีมขายนัน้ ในกราฟแท่ง  
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟแท่งยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย (Top Sales)  

 

 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ตัวอย่าง Preview Dashboard Top Sales รูปแบบรายงาน “กราฟวงกลม”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2      คือจ านวนเปอร์เซ็นต์ยอดขายสนิค้าของทีมขาย 
 หมายเลข 3      คือรายชื่อทีมขายแบ่งกราฟสีต่างๆ  
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟวงกลมยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย (Top Sales) 

 

 หมายเลข 4   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟวงกลม ระบบจะแสดงจ านวนยอดขายสนิค้าของทีมขายนั้น 
 หมายเลข 5   เมื่อคลิกที่ทีมขาย คือปิดการแสดงผลของทีมขายนั้น ในกราฟวงกลม   

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟวงกลมยอดขายของพนักงานหรือทีมขาย (Top Sales) 

 

 
 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดสินค้าที่มียอดขายสูงสุด (Top Produts)    
 

ประเภทรายงาน ประกอบด้วย 2 รูปแบบ ได้แก่ “ตามสินค้า” และ “ตามหมวดสินค้า” 
รูปแบบรายงาน ประกอบด้วย 2 ร ูปแบบ ได้แก่ “กราฟแท่ง” คือการรายงานผลในรูปแบบแท่งส ี ่ เหล ี ่ยม                   

“กราฟวงกลม” คือการรายงานผลในรูปแบบวงกลมโดยการแทนปริมาณข้อมูลทั้งหมดด้วยพื้นที่ใน
วงกลมหนึ่งวง 

วันที่เอกสาร การก าหนดช่วงระยะเวลาของวันที่เอกสารที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดสินค้าที่มียอดขายสูงสุด ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 8 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” “น้อยกว่าและเท่ากับ” 
และ “ตัวเลือกวันที่” 

สินค้า การก าหนดช่วงระยะของสินค้าที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดสินค้าที่มียอดขายสูงสุด  ณ ช่วงเวลาใด
ช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู ้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่
เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและเท่ากับ”   

หมวดสินค้า การก าหนดช่วงระยะของหมวดสินค้าที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดสินค้าที่มียอดขายสูงสุด ณ ช่วงเวลา
ใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่
เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและเท่ากับ” 

เขตการขาย การก าหนดช่วงระยะของเขตการขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดสินค้าที่มียอดขายสูงสุด ณ ช่วงเวลา
ใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่
เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและเท่ากับ” 

แสดงจ านวน การก าหนดจ านวนล าดับของยอดขาย 
สูงสุด คือการแสดงล าดับยอดขายเรียงจากสูงสุดไปต ่าสุด 
ต ่าสุด คือการแสดงล าดับยอดขายเรียงจากต ่าสุดไปสูงสุด  
แสดงยอดขายสุทธิ การก าหนดให้แสดงยอดขายสุทธิในกราฟแท่ง 
 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดสินค้าที่มยีอดขายสูงสุด ดังรูป 

 

 
การดูแดชบอรด์สินคา้ที่มียอดขายสูงสุด (Top Produts) 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ตัวอย่าง Preview Dashboard Top Produts รูปแบบรายงาน “กราฟแท่ง”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  ยอดขายสุทธิ (บาท)  คือจ านวนเงนิยอดขายสนิค้า 
 หมายเลข 3  สินค้า   คือรายการสินค้า 
 หมายเลข 4     คือรายการสินค้าแบง่กราฟสีตา่งๆ    

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟแท่งสินคา้ที่มียอดขายสูงสุด (Top Produts) 

 

 หมายเลข 5   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนเงินยอดขายของสินค้า 
 หมายเลข 6   เมื่อคลิกที่รายการสินค้า คือปิดการแสดงผลของสนิค้านั้น ในกราฟแท่ง  
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟแท่งสินคา้ที่มียอดขายสูงสุด (Top Produts) 

 

 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ตัวอย่าง Preview Dashboard Top Produts รูปแบบรายงาน “กราฟวงกลม”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2      คือยอดขายและเปอร์เซ็นต์ของสินค้า 
 หมายเลข 3      คือรายการสินค้าแบง่กราฟสีตา่งๆ 
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟวงกลมสนิค้าท่ีมียอดขายสูงสุด (Top Produts) 

 

 หมายเลข 4   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟวงกลม ระบบจะแสดงจ านวนยอดขายสนิค้าของทีมขายนั้น 
 หมายเลข 5   เมื่อคลิกที่รายการสินค้า คือปิดการแสดงผลของสนิค้านั้น ในกราฟวงกลม  

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟวงกลมสนิค้าท่ีมียอดขายสูงสุด (Top Produts) 

 

 
 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดลูกค้าที่มียอดขายสูงสุด (Top Customer)    
 

รูปแบบรายงาน ประกอบด้วย 2 ร ูปแบบ ได้แก่ “กราฟแท่ง” คือการรายงานผลในรูปแบบแท่งส ี ่ เหล ี ่ยม                   
“กราฟวงกลม” คือการรายงานผลในรูปแบบวงกลมโดยการแทนปริมาณข้อมูลทั้งหมดด้วยพื้นที่ใน
วงกลมหนึ่งวง 

วันที่เอกสาร การก าหนดช่วงระยะเวลาของวันที่เอกสารที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดลูกค้าที่มียอดขายสูงสุด ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 8 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” “น้อยกว่าและเท่ากับ” 
และ “ตัวเลือกวันที่” 

ผู้รับผิดชอบ การก าหนดช่วงระยะของผู้รับผิดชอบที่ผู ้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดลูกค้าที ่มียอดขายสูงสุด  ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

ประเภทอุตสาหกรรม การก าหนดช่วงระยะของประเภทอุตสาหกรรมที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดลูกค้าที่มียอดขายสูงสุด ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ” 

ประเภทธุรกิจ การก าหนดช่วงระยะของประเภทธุรกิจที่ผู ้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดลูกค้าที่มียอดขายสูงสุด ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ” 

เขตการขาย การก าหนดช่วงระยะของเขตการขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดลูกค้าที่มียอดขายสูงสุด ณ ช่วงเวลา
ใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่
เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและเท่ากับ” 

แสดงจ านวน การก าหนดจ านวนล าดับของยอดขาย 
แสดงยอดขายสุทธิ การก าหนดให้แสดงยอดขายสุทธิในกราฟแท่ง 
 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดลูกค้าที่มียอดขายสงูสุด ดังรปู 

 

mailto:support@crmultra.com
http://www.crmultra.com/


 
โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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การดูแดชบอรด์ลูกค้าท่ีมียอดขายสูงสุด (Top Customer) 

  

ตัวอย่าง Preview Dashboard Top Customer รูปแบบรายงาน “กราฟแท่ง”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  ยอดขายสุทธิ (บาท)  คือจ านวนเงนิยอดขายของลูกค้า 
 หมายเลข 3     คือรายการลูกค้าแสดงตามล าดบั 
 หมายเลข 4     คือรายการลูกค้าแบ่งกราฟสตี่างๆ    

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟแท่งลูกคา้ที่มียอดขายสูงสุด (Top Customer) 

 

 หมายเลข 4   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนเงินยอดขายของสินค้า 
 หมายเลข 5   เมื่อคลิกที่รายการสินค้า คือปิดการแสดงผลของสนิค้านั้น ในกราฟแท่ง  
 

mailto:support@crmultra.com
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โปรแกรมบริหารงานขายและการขายสัมพันธ์ 
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ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟแท่งลูกคา้ที่มียอดขายสูงสุด (Top Customer) 

 

ตัวอย่าง Preview Dashboard Top Customer รูปแบบรายงาน “กราฟวงกลม”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2      คือยอดขายและเปอร์เซ็นต์ของสินค้า 
 หมายเลข 3      คือรายการสินค้า 
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟวงกลมลกูค้าท่ีมียอดขายสูงสุด (Top Customer) 
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 หมายเลข 4   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟวงกลม ระบบจะแสดงจ านวนยอดขายของลูกค้ารายนัน้ 
 หมายเลข 5   เมื่อคลิกที่ชื่อลูกค้า คือปิดการแสดงผลของลูกคา้รายนัน้ ในกราฟวงกลม  
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดกราฟวงกลมลกูค้าท่ีมียอดขายสูงสุด (Top Customer) 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดอัตราการเติบโตของยอดขาย (Sales Growth)   
 

แสดงรายงาน ประกอบด้วย 3 รูปแบบ ได้แก่ “รายเดือน” “ไตรมาส” และ “รายปี” 
ปี การก าหนดปีของยอดขาย  
สินค้า การก าหนดช่วงระยะของสินค้าที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดอัตราการเติบโตของยอดขาย ณ ช่วงเวลา

ใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่
เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและเท่ากับ” 

หมวดสินค้า การก าหนดช่วงระยะของหมวดสินค้าที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดอัตราการเติบโตของยอดขาย ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

เขตการขาย การก าหนดช่วงระยะของเขตการขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดอัตราการเติบโตของยอดขาย ณ 
ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่าระหว่าง” 
“เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อยกว่าและ
เท่ากับ”   

แสดงยอดขายสุทธิ การก าหนดให้แสดงยอดขายสุทธิในกราฟแท่ง 
 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดอัตราการเติบโตของยอดขาย ดงั
รูป 

 

 
การดูแดชบอรด์อัตราการเติบโตของยอดขาย (Sales Growth) 

 

ตัวอย่าง Preview Dashboard Sales Growth แสดงรายงาน “ไตรมาส”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  อัตราการเติบโต (%)  คือจ านวนเปอร์เซ็นอัตราการเตบิโตของยอดขาย 
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 หมายเลข 3     คือการแสดงรายงานเปรียบเทียบตามรายเดือน, ไตรมาส หรือรายป ี  
 หมายเลข 4  เพิ่มขึ้น   คืออัตราการเติบโตที่เพิ่มขึ้น 
   ลดลง   คืออัตราการเติบโตที่ลดลง    

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดอัตราการเติบโตของยอดขาย (Sales Growth) 

 

 หมายเลข 5   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนเงินยอดขายสุทธินัน้ 
 หมายเลข 6   เมื่อคลิกที่อัตราการเติบโตเติบ คือปิดการแสดงผลของอัตราการเติบโต ในกราฟแท่ง  
 

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดอัตราการเติบโตของยอดขาย (Sales Growth) 
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ขั้นตอนการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบระหว่างลูกค้ากับลูกค้าที่ขายได้  (Total Customer and Customer 
with Invoice Compare)   
 

ประเภทรายงาน ประกอบด้วย 2 รูปแบบ ได้แก่ “ตามผู้รับผิดชอบ” และ “ตามทีมขาย” 
วันที่เอกสาร การก าหนดช่วงระยะเวลาของวันที่เอกสารที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบระหว่างลูกค้ากับ

ลูกค้าที่ขายได้ ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู้ใช้ก าหนด ประกอบด้วย 8 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” “น้อยกว่า
และเท่ากับ” และ “ตัวเลือกวันที่” 

ผู้รับผิดชอบ การก าหนดช่วงระยะของผู้รับผิดชอบที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบระหว่างลูกค้ากับลูกค้า
ที่ขายได้ ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อย
กว่าและเท่ากับ” 

ทีมขาย การก าหนดช่วงระยะของทีมขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบระหว่างลูกค้ากับลูกค้าที่
ขายได้ ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ ่ง ตามที ่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อย
กว่าและเท่ากับ”   

เขตการขาย การก าหนดช่วงระยะของเขตการขายที่ผู้ใช้ต้องการดูแดชบอร์ดเปรียบเทียบระหว่างลูกค้ากับลูกค้า
ที่ขายได้ ณ ช่วงเวลาใดช่วงเวลาหนึ่ง ตามที่ผู ้ใช้ก าหนด  ประกอบด้วย 7 รูปแบบ ได้แก่ “ค่า
ระหว่าง” “เท่ากับ” “ไม่เท่ากับ” “มากกว่า” “มากกว่าและเท่ากับ” “น้อยกว่า” และ “น้อย
กว่าและเท่ากับ”   

 

หลังจากผู้ใช้ระบุข้อมูล Filter ครบถ้วนแล้ว ให้ผู้ใช้กดปุ่ม Preview เพื่อดูตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทียบระหวา่งลูกค้ากบั
ลูกค้าที่ขายได้ ดังรูป 

 

 
การดูแดชบอรด์เปรียบเทียบระหวา่งลูกค้ากับลูกค้าท่ีขายได้ (Total Customer and Customer with Invoice Compare) 
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ตัวอย่าง Preview Dashboard Total Customer and Customer with Invoice Compare ประเภทรายงาน “ทีมขาย”  
 

 หมายเลข 1  Filter & Preview  คือการกรองและดูตัวอย่างของแดชบอร์ด 
   Print    คือการพิมพ์รายงานแดชบอร์ด 
   Export    คือการน าออกรายงานแดชบอร์ดในรูปแบบไฟล์ Excel 
 หมายเลข 2  จ านวน (ราย)   คือจ านวนรายของลูกค้าทั้งหมดและลูกค้าที่ขายได้ 
 หมายเลข 3     คือการแสดงรายงานเปรียบเทียบตามผู้รบัผิดชอบหรือทีมขาย   
 หมายเลข 4  จ านวนลูกค้าทั้งหมด   
   จ านวนลูกค้าที่ขายได้      

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทยีบระหว่างลูกค้ากับลูกคา้ที่ขายได้ (Total Customer and Customer with Invoice Compare) 

 

 หมายเลข 5   เมื่อน าเมาส์ไปชี้ที่กราฟแท่ง ระบบจะแสดงจ านวนรายของลูกค้าทั้งหมดหรือของลูกค้าที่ขายได ้
 หมายเลข 6   เมื่อคลิกที่ลูกค้าทั้งหมดหรือลูกค้าที่ขายได้ คือปิดการแสดงผลนั้น ในกราฟแทง่  

 
ตัวอย่างแดชบอร์ดเปรียบเทยีบระหว่างลูกค้ากับลูกคา้ที่ขายได้ (Total Customer and Customer with Invoice Compare) 
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